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PRESSEMITTEILUNG
Enginsight Partner Umfrage: Steigende Nachfrage nach MDR
Cyberrisiken und Regulatorik treiben den Markt
Die aktuelle Enginsight Partnerumfrage zeigt: Sicherheitsbewusstsein steigt deutlich, viele Unternehmen sind auf Cyberangriffe jedoch nur unzureichend vorbereitet
Jena, 21. Juli 2026 – Managed Detection and Response (MDR) entwickelt sich aus Sicht der Enginsight-Partner zu einem der wichtigsten Wachstumsthemen im Cybersecurity-Markt. Das zeigt eine aktuelle Befragung innerhalb des Enginsight-Partnernetzwerks, das mittlerweile nahezu 500 Partner umfasst. Die Ergebnisse verdeutlichen, dass das Bewusstsein für Cyberrisiken bei Endkunden spürbar zunimmt, gleichzeitig aber weiterhin erhebliche Defizite bei der aktiven Erkennung und Abwehr von Angriffen bestehen. 
Mehr als 85 Prozent der befragten Partner berichten von einem gestiegenen Bewusstsein ihrer Kunden für Cyberbedrohungen innerhalb der vergangenen zwölf Monate. Gleichzeitig zeigt die Befragung, dass viele Unternehmen bei der praktischen Umsetzung wirksamer Sicherheitsmaßnahmen weiterhin vor Herausforderungen stehen. 
„Die Ergebnisse der Enginsight Partner Umfrage zeigen eine Entwicklung, die sich im Markt seit Jahren abzeichnet: Das Problembewusstsein wächst schneller als die Fähigkeit vieler Unternehmen, Bedrohungen rund um die Uhr zu erkennen und wirksam darauf zu reagieren“, kommentiert Max Tarantik, COO von Enginsight. 
REGULATORIK UND SICHERHEITSVORFÄLLE SORGEN FÜR WACHSENDE MDR-NACHFRAGE
Als wichtigste Treiber für Investitionen in IT-Sicherheit nennen die befragten Partner regulatorische Anforderungen wie NIS2, ISO 27001 oder BSI-Standards, sowie konkrete Sicherheitsvorfälle im eigenen Unternehmen oder innerhalb der jeweiligen Branche. Die Nachfrage nach MDR-Dienstleistungen steigt entsprechend: Fast alle der befragten Partner rechnen in den kommenden zwölf Monaten mit einer weiteren Zunahme der Nachfrage. 
Besonders bemerkenswert: Rund 70 Prozent der Partner sehen einen realistischen Bedarf für MDR bereits bei Unternehmen mit bis zu 250 Mitarbeitenden. Damit entwickelt sich das Thema zunehmend vom Enterprise-Ansatz zur relevanten Sicherheitslösung für den gehobenen Mittelstand. 
Die Umfrage verdeutlicht außerdem, warum MDR für IT-Dienstleister und Managed Service Provider ein attraktives Wachstumsthema darstellt. Unternehmen stehen unter zunehmendem Druck, Cyberrisiken nachweisbar zu minimieren, verfügen jedoch häufig nicht über die personellen Ressourcen für ein eigenes Security Operations Center. MDR schließt diese Lücke, indem Überwachung, Analyse und Reaktion als Managed Service bereitgestellt werden. 
MDR MIT ENGINSIGHT: TRANSPARENTE CYBERABWEHR „MADE IN GERMANY“
Bei den Anforderungen an moderne MDR-Angebote stehen vor allem Transparenz und Planungssicherheit im Vordergrund. Für über 40 Prozent der befragten Partner sind kalkulierbare Kosten das wichtigste Entscheidungskriterium bei der Auswahl eines MDR-Anbieters. 
Gleichzeitig spielt digitale Souveränität eine zentrale Rolle: Für einen Großteil der befragten Partner ist ein in Deutschland betriebener MDR-Service mit Datenhaltung innerhalb der EU wichtig, oder sogar ein entscheidendes Auswahlkriterium.
Als Herausforderung in der Kundenansprache nennen viele Partner fehlendes Verständnis für den Nutzen von MDR. Knapp 30 Prozent berichten zudem von der verbreiteten Einschätzung auf Kundenseite, selbst kein attraktives Angriffsziel für Cyberkriminelle zu sein. 
Genau hier setzt Enginsight mit seinem MDR-Angebot an. Der Service wird über ein deutsches Cyber Defence Center bereitgestellt und basiert auf einer vollständig integrierten Sicherheitsplattform. Dazu gehören Endpoint Detection and Response, SIEM-Funktionen, Netzwerktransparenz, Schwachstellenmanagement und Sicherheitsmonitoring. Der Ansatz kombiniert technologische Erkennung mit der Bewertung und Priorisierung durch erfahrene Sicherheitsexperten. Unternehmen erhalten dadurch nicht nur Warnmeldungen, sondern konkrete Unterstützung bei Analyse, Eindämmung und Reaktion auf Sicherheitsvorfälle. Zudem werden die Lösungen vollständig in Deutschland entwickelt und können in deutschen Rechenzentren betrieben werden. 
Besonders hoch schätzen die befragten Partner den Bedarf in regulierten und kritischen Branchen ein. Betreiber kritischer Infrastrukturen, das Gesundheitswesen und die öffentliche Verwaltung gelten dabei als die wichtigsten Einsatzbereiche für MDR-Lösungen. 
Tarantik ergänzt: „Die Ergebnisse der Enginsight Partnerbefragung belegen deutlich: MDR entwickelt sich vom Spezialthema zu einem zentralen Baustein moderner Cybersecurity. Steigende regulatorische Anforderungen, zunehmende Bedrohungslagen und der Mangel an Security-Fachkräften schaffen erheblichen Bedarf für professionelle Detection- und Response-Services, und eröffnen unseren Partnern zugleich attraktive Wachstumschancen im Security-Markt.“ 

ZENTRALE ERGEBNISSE DER ENGINSIGHT PARTNERBEFRAGUNG
85 % beobachten ein gestiegenes Cybersecurity-Bewusstsein bei ihren Kunden. 
70 % messen deutscher Datenhaltung und einem MDR-Service aus Deutschland hohe Bedeutung bei. 
40 % sehen kalkulierbare Kosten als wichtigste Anforderung an MDR. 
30 % berichten von der verbreiteten Fehleinschätzung vieler Unternehmen, kein attraktives Angriffsziel zu sein. 
Weitere Informationen: https://enginsight.com/de/managed-detection-and-response/

ÜBER ENGINSIGHT
Enginsight bietet eine umfassende Cybersecurity-Lösung für den Mittelstand. 2017 in Jena gegründet, ist die vollständig inhouse entwickelte Software heute bei zahlreichen KMU im Einsatz. Die Enginsight-Plattform vereint Schwachstellenmanagement, Asset Monitoring, Angriffserkennung, Compliance-Analysen und automatisierte Abwehrmaßnahmen in einer einzigen Lösung. Unter dem Leitmotiv „Unsichtbares sichtbar machen“ und „Unsicheres sicher machen“ kombiniert Enginsight Transparenz, Automatisierung und eine praxisnahe Sicherheitsarchitektur, um den Mittelstand effizient und nachhaltig zu schützen – Cybersecurity 100 % Made in Germany.
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